
REVUE INDUSTRIE & COMMERCE – AVRIL-MAI-JUIN 2022 21

les besoins et les demandes de la clientèle pour faire en sorte que Groupe 
Jutras Construction conserve son expertise dans son secteur d’activité », 
exprime M. Jutras. 
 
Les valeurs  
Le souci du détail, le service à la clientèle, la transparence et l’éthique de 
travail sont les principales valeurs de cette entreprise en construction, qui 
est établie à Valleyfield et qui déploie son expertise dans les secteurs de 
Vaudreuil-Soulanges et du Suroît. Les enveloppes de bâtiment demeurent 
au centre des segments de marché du Groupe Jutras Construction. « Que 
ce soit de l’aluminium, du métal ou des panneaux architecturaux, nous 
avons diversifié nos opérations pour les étendre vers les secteurs 
commercial, industriel et institutionnel », confie le président en précisant 
que l’entreprise conserve une certaine part de marché du côté résidentiel.  
 

D’ailleurs, deux équipes de travail demeurent au service du marché 
résidentiel afin de continuer de servir cette clientèle. « Nous continuons 
d’être présents de ce côté, car la demande est forte pour les bâtiments 
locatifs, et nous désirons conserver notre place », mentionne-t-il. Consi -
dérant l’évolution des choix de matériaux en matière de revêtements 
extérieurs, Groupe Jutras Construction s’est adapté et connaît les 
avantages de chacun. C’est la raison pour laquelle l’entreprise travaille 
en étroite collaboration avec ses partenaires pour assurer la satisfaction 
des clients. 
 

Outre l’apparence et l’investissement, le choix des types de 
revêtements extérieurs a aussi une influence sur d’autres facteurs, comme 
la durabilité, l’entretien et autres. Évidemment, l’entreprise peut compter 
sur une équipe d’experts qui ont contribué à sa croissance et à sa réussite. 
« Nous pouvons heureusement nous appuyer sur une équipe jeune et 
dynamique qui tient énormément au respect des échéanciers de travail. 
Nous pouvons nous définir comme une entreprise qui insiste sur les dates à 
respecter, et notre clientèle l’apprécie énormément », ajoute M. Jutras. 
 

Avec le contexte actuel de rareté de main-d’œuvre et de difficultés 
d’approvisionnement de certains matériaux, Jutras Construction a appris 
à composer avec ces obstacles et à tenter de prévoir, le plus possible, les 
conditions auxquelles chaque chantier de construction devra s’adapter. 
« Nous travaillons constamment en étroite collaboration avec les différents 
fournisseurs. C’est ce qui importe le plus pour définir les paramètres avec 
lesquels nous devons livrer », mentionne le président. 
 
Des projets d’avenir 
Avec une croissance continue, Jutras Construction mise sur la consoli -
dation de sa place dans son marché et l’expertise de son personnel pour 
maintenir une place de choix dans l’installation de revêtements extérieurs 
pour les bâtiments commerciaux, industriels et institutionnels. « Nos équipes 
de travail possèdent leur expertise et demeurent à la fine pointe dans 
leur domaine. Nous souhaitons pouvoir conserver un rythme de croissance 
continue », signale Antonin Jutras, qui est maintenant le seul propriétaire 
de l’entreprise. Une transition a fait en sorte qu’il possède maintenant 
l’entreprise à lui seul. 
 

Au cours des prochains mois, Jutras Construction envisage d’agrandir 
ses installations pour augmenter la superficie de son siège social. 
De nouvelles ressources humaines devraient également se joindre aux 
équipes actuelles. 
  

Pour plus d’informations 
25, rue de la Roche 

Rivière-Beaudette (Québec)  J0P 1R0 
450 802-6664 

www.groupejutrasconstruction.com 
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LES VALEURS DE L’ENTREPRISE 
Le souci du détail 

Le service à la clientèle 
La transparence 

L’éthique de travaille
UNE EXPERTISE AXÉE SUR DES RELATIONS 

DE CONFIANCE AVEC SES CLIENTS 
Collaboration spéciale

F 
ondé en 2016, Groupe Jutras Construction franchit aujourd’hui une 
étape importante de son histoire en consolidant sa place dans les 

revêtements extérieurs pour les secteurs commercial, industriel et 
institutionnel. 
 

M. Antonin Jutras est le président et fondateur de cette entreprise de 
près de 25 employés qui veille à répondre à la demande de sa clientèle 
tout en innovant. « Nous avons toujours été présents, même avec mon 
grand-père, dans le domaine de la construction. Nous avons appris avec 
le temps, nous avons analysé l’évolution du marché et nous sommes 
maintenant en mesure de soutenir les besoins de nos clients », expose-t-il. 
 

Initialement, Jutras Construction avait développé une expertise dans 
les revêtements extérieurs résidentiels ainsi que dans la rénovation et les 
toitures métalliques. « C’était un début modeste, mais qui nous permettait 
de faire notre place dans notre domaine tout en exerçant notre leadership 
et en mettant nos connaissances au profit du marché », ajoute-t-il. 
 

Avec son frère Pierre-Olivier, M. Jutras a fait de Jutras Construction un 
expert qui s’est ensuite tourné vers les secteurs commercial, industriel et 
institutionnel. Ces derniers occupent maintenant la plus grande place dans 
le segment d’affaires de l’entreprise. Elle s’est donc adaptée aux condi -
tions du domaine de la construction, et une transition s’est faite tout 
naturellement. « Nous avons observé les exigences du domaine et analysé 


